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Resumo
Investidores tém buscado alternativas, tais conaorendamento, o fomento, a venda de mudas, a
difusdo de tecnologia e suporte técnico, o que atare area florestal e, consequentemente, a oferta
de matéria-prima. No que se refere ao fomento,rmaeé utilizado para caracterizar atividades
centradas na promocao do desenvolvimento rurdl taa area florestal como na agropecuéria. A
regido estudada compreendeu a area de abrang&sc@atramas de parceria efetivados na regido
do Segundo Planalto Paranaense, através das nambsiddoacdo de mudas”, “venda de mudas”,
“empreendimento”, “pronaf’ e “propflora”. A tomadée dados se deu na forma de aplicagdo de
guestionarios, com uma intensidade amostral deedr@vistados, distribuidos ao longo da area de
estudo. Os parceiros das categorias “doacdo de ghedépronaf’ se caracterizam pelo uso dos
recursos de producéo voltado para a agricultureoedria de subsisténcia. As demais categorias,
“venda de mudas”, “empreendimento” e “propfloratilizam seus fatores de producdo em nivel
empresarial e com tecnologia mais intensiva. A guealidade das propriedades amostradas
apresenta area destinada a Reserva Legal (RL) atones acima daquele previsto por lei (20%).
Para a grande maioria dos parceiros amostradosreeria traz beneficios sociais (emprego),
econdmicos (renda) e ambientais (conservacio deeza).
Palavras-chave: Producéo florestal; fomento florestal; expandaestal.

Abstract
Models of forest expansion on second paranaense plateau: an analysis trough the social and
economical profile of the landowners. Investors have searched alternatives to incrireséorest raw
material supply. Some alternatives are: lease, monselling of seedlings, forest technology difarsi
and technical support. The studied region comptisesange area of the accomplished partnership
programs in the region of “Parand Second Plategohtaining the modalities: “donation of
seedlings”, “selling of seedlings”, “enterprise PRONAF” and “PROPFLORA”. The data were
obtained through questionnaires, applied in a sagphtensity of 249 interviews. The categories
“donation of seedlings” and “PRONAF" are charaaed by productions related to agriculture and
cattlerasing. The others categories, “selling ofddiegs”, “enterprise” and “PROPFLORA” use
intensive technology and invest in bigger entegzidMost of sampled properties have area destinated
to Legal Reserve. Most of sampled partners brimipséssues (job), economics issues (income) and
environmental benefits (nature conservation).
Keywords. Forest production; forest promotion; forest exgan.

INTRODUCAO

Tendo em vista a estabilizacdo e globalizacdo daauia, empresas e profissionais do setor
florestal estdo revendo suas estratégias de expafhséestal, com o objetivo de aproveitar as
oportunidades presentes e futuras no mercado diutpso florestais. Porém, a crescente demanda
impulsionada pelo crescimento da industria flolettan tornado o acesso a terra mais dificil para
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investidores do setor, ocasionando relativa eszaisereas para o cultivo de florestas. Nesse xionte

os investidores tém buscado alternativas, tais conaorendamento, o fomento, a venda de mudas, a
difusdo de tecnologia e suporte técnico. Os redodtgorevistos sdo a minimizacdo de aspectos sociais
negativos, como o éxodo rural, e também a melltmsaaspectos ambientais, através do aproveitamento
racional dos recursos naturais disponiveis.

Para o setor privado, o fomento tem se mostradmaemmecanismo eficiente na ampliacdo da
base florestal, visando o0 suprimento de matériagrpara as industrias do segmento madeireiro. O
fomento florestal ja integra as acdes estratégiaasnelhores empresas brasileiras (RUIZ, 2004).

Programas de fomento florestal em conjunto comeagi@nos e médios proprietarios de areas
rurais tém o objetivo de formar florestas em ameesas e marginais das propriedades. Para Mendes
(2005), o fomento é uma alternativa interessanta pa pequenas propriedades, devendo a cultura
florestal ser incentivada em areas ndo-agriculté&eeiomo forma de poupanca.

As areas do fomento sdo incorporadas ao procesdatpyo, com o objetivo de aumentar a base
florestal da empresa, promovendo assim o desemvehto sustentavel nas regides e nos municipios
(GONTIJO, 2004). Esses programas podem ser coasidgrcomo uma pratica do desenvolvimento
sustentavel, garantindo uma futura poupanca papa@senos e médios proprietarios, com o repassae par
eles de reconhecidas praticas florestais da em(ipéas, 2004).

Segundo Delespinass al. (2006), os principais objetivos para a participagkterna na
producdo de madeira das empresas séo:

e maior integracéo da empresa com 0s pequenos e srgdiorietarios;

» fixagdo da mao-de-obra disponivel na area rural;

e diminuicdo do investimento em terras através doemesvimento de fontes alternativas de
suprimento de madeira;

« ampliacdo das alternativas de renda para os ptapoi& rurais na area de influéncia;

e diminuicao dos custos de matéria-prima;

« ampliacdo das alternativas de producéo de madaiearpgular florestas proprias;

e diminuicao da compra de madeira no mercado.

De acordo com Tomaselli; Siqueira (2006), o fawra é de fundamental importancia para o
desenvolvimento do setor florestal, e é de plenthecimento da sociedade civil a existéncia de grave
problemas no Brasil relacionados a gestdo da @légraria, que vem afetando seriamente 0os mais
diversos segmentos da economia nacional, com éafgmial na industria de base florestal, tante a d
florestas nativas como a de plantadas.

A fun¢éo do Estado seria consolidar uma politioeeital, com instrumentos legais, econdmicos
e administrativos para gerir a politica agrariaBrasil. Uma dessas fungbes é promover o fomento
florestal, ou seja, criar condigBes e/ou facilibar meios para que a atividade florestal seja eapior
desde a formacédo de florestas homogéneas e a racéipale areas degradadas e matas ciliares, até o
manejo de multiplos produtos das florestas. Umptogramas desenvolvidos é o Programa Nacional de
Fortalecimento da Agricultura Familiar (PRONAF),eqtem como objetivo apoiar financeiramente as
atividades agropecuarias e ndo-agropecuarias exjalsimediante emprego direto da forca de trabalho d
produtor rural e de sua familia. Os beneficidriessg programa sédo produtores rurais, inclusive os
remanescentes de quilombos e reservas indigenassajenquadram nos grupos especificados pelo
programa, comprovados mediante "Declara¢éo de aptid PRONAF — DAP" (MMA. 2006).

O financiamento rural do PRONAF tem impactos tasdoiais quanto econdmicos, a0 mesmo
tempo em que da condi¢cdes para que os agricull@angares ganhem em escala dentro da unidade de
producdo, além de manter as pessoas ocupadasgd@ermpregos e possibilidades para que a familia
permanec¢a no meio rural. Além disso, diminui adens campo e a pressdo por emprego na cidads. Essa
iniciativas contribuiram para que a participagdoadecultura familiar no Produto Interno Bruto (PIB
nacional chegasse a 10,1%, em 2003, segundo estafipado pela Fundacdo Instituto de Pesquisas
Econémicas (FIPE), o que corresponde a um valoraadido de R$ 156,6 bilhdes (MMA. 2006).

Outro programa do Governo Federal é o Programalaeti® Comercial e Recuperacdo de
Florestas (PROPFLORA), que tem como objetivos geracondmicos:

« implantacdo e manutencao de florestas destinadascaimdustrial;
e recomposi¢cdo e manutencéo de areas de preserveegsenen florestal legal;
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« implantagdo e manutencéo de espécies florestasgs gaducdo de madeira destinada a queima no
processo de secagem de produtos agricolas;

< implantacéo de projetos silvipastoris (pecudrissootiada com floresta) e agroflorestais (agricaltur
consorciada com floresta);

e contribuir para a reducao do déficit existente famio de arvores utilizadas como matérias-primas
pelas indUstrias;

e incrementar a diversificacdo das atividades predatno meio rural;

e gerar emprego e renda de forma descentralizada; e

« alavancar o desenvolvimento tecnoldgico e comedaaletor.

Do ponto de vista social e ambiental, esse prograsaafixar o homem no meio rural e reduzir a
sua migragdo para as cidades, por meio da viafglizacondmica de pequenas e médias propriedades, e
contribuir para a preservagdo das florestas natva&tossistemas remanescentes. As operagfes séo
realizadas através de instituicdes financeirasetrgddas. Com o incentivo do PROPFLORA ao plantio
de arvores exéticas de rapido crescimento, forrava gecagem de graos, por exemplo, poderdo ser
abastecidos com espécies como o eucalipto, pougnfiorestas nativas e reduzindo o desflorestament
(MMA, 2006).

Nesse contexto, o presente trabalho teve comoivbjehalisar o perfil dos proprietarios rurais
do Segundo Planalto Paranaense que participam doelos de expanséo florestal praticados pelas
empresas da regido em estudo, como subsidio mah@acao de politicas sociais voltadas a meltaorar
renda regional.

MATERIAL E METODOS

A regido estudada compreendeu os municipios deyiTiWantania, Telémaco Borba, Reserva,
Ortigueira, Imbau, Sdo Jerdnimo da Serra, Curibigyeira e Sapopema, todos atendidos por programas
de expanséo florestal ofertados pela Klabin S.Aidede Parana, empresa do segmento de papel e
celulose.

As caracteristicas das parcerias de expansaotiibpeaticadas séo:

« ‘“doacdo de mudas”: nessa categoria, as empresas deamudas e o formicida. A EMATER
(Empresa Paranaense de Assisténcia Técnica e Bat&wsal) seleciona os produtores, distribui as
mudas e fornece a assisténcia técnica.

« ‘“venda de mudas”: nessa categoria, a empresa \@ndeidas e o formicida, e o produtor paga em
madeira na colheita.

* ‘“‘empreendimento”: nessa categoria, a empresa ferimsumos, operagdes e assisténcia técnica. O
produtor faz o preparo do solo, a limpeza e o rgf@aO pagamento € feito em madeira.

« “pronaf”: nessa categoria, a empresa financia osigmos agricultores através de recursos do ITAU
BBA. A empresa paga o financiamento, no vencimeatiigcebe em troca parte da madeira oriunda
dos plantios. A EMATER fica responsavel, conforregislacdo, pela emissdo da Declaracao de
Aptidao da propriedade.

« “propflora™ nessa categoria, a empresa financiagr&ultores através de recursos do ITAU BBA. A
empresa paga o financiamento, no vencimento, ébeeceen troca parte da madeira oriunda dos
plantios. Os documentos requeridos junto aos pooesitsédo a matricula da propriedade e a negativa
de divida de tributos.

A tomada de dados se deu na forma de aplicacdweignarios contendo questdes abertas,
semiabertas e fechadas, aplicados com uma intelesigimostral de 250 entrevistados, dentro de um
universo de aproximadamente 3000 parceiros, digtiis de forma relativamente homogénea ao longo
da area de estudo. Os questionarios foram apligadts ao produtor titular da parceria, ou, em saso
especificos, junto ao membro da familia que estivea frente das atividades desenvolvidas na
propriedade.
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As variaveis do questionario abordaram temas velatas condi¢cbes sociais, econdmicas e
ambientais da familia e da propriedade. O uso dogrsos de producéo, as necessidades e anseios dos
parceiros e a evolucao de sua condi¢cdo sécio-edoaéambiental, também foram foco de analise.

RESULTADOS E DISCUSSAO

Categoria “doacédo de mudas”

Os produtores que estabeleceram parcerias por &dodge mudas” estdo, principalmente, em
Imbaud: 32%. Em segundo lugar vém Figueira e Ortigu&iom 13% cada. Reserva tem 10%. Em Sao
Jerdnimo da Serra moram 8% desses parceiros. Téb@giridva apresentam os mesmos indices, 7%.
Ventania aparece com 6% e Sapopema com 5%. Na anestestudo, ndo ha registro desse tipo de
parceria em Telémaco Borba.

A propriedade de quem faz parceria por “doagdo deasi tem &rea média de 22,60 ha, com
maximo de 181 ha e minimo de 2 ha. Os produtoresdé média, 51 anos. O mais velho tem 78 anos; o
mais jovem, 22 anos. A grande maioria das famifiasa na propriedade. Observou-se que, para o futuro
desses filhos, a maioria dos casais deseja quaesste morem na cidade (Figura 1).

Estudando a Regido do Planalto Serrano Catarin®ussadelliet al. (2008, a) concluiu que a
pequena propriedade tem como caracteristica aag#lo de programas de fomento para implantar seus
macicos florestais. Segundo os autores, a escesstiva de capital, a ndo especializacdo na pémuc
florestal e a demanda por assisténcia técnica podemapontados como o0s principais fatores
responsaveis para tal situacao.

O Estudar e morar na
Y 0
3% cidade 18% @ Moramna
38% B Casar e ficar na propriedade
59% propriedade B Ndo moram ng
O Outra expectatival 82% propriedade

Figura 1. Expectativa familiar quanto ao destino Figura2. Local de instalacdo de moradia dos

da préxima geragéo. produtores rurais.
Figure 1. Family expectation on the use of the next Figure 2. Site of the housing lodge of rural
generation (“donation of seedlings”). producers (“donation of seedlings”).

As areas em estudo ficam, em média, a 8 km daasoals proxima. A propriedade mais
distante esta a 23 km desse servico. Do atendinpgiiiiico a sadde, os produtores estdo, em mé@ia, a
km. Quem mora mais longe esta a 32 km. A sede ducfipio estd, em média, a 18 km. Da rodovia, as
fazendas ficam a, em média, 6 km. A mais isolatéh@22 km do asfalto. De Telémaco Borba, cidade-
polo da regido, as propriedades ficam, em méda, kan.

Quanto ao uso da terra, a Reserva Legal ocupa,&ian® ha, ou 22% da area da propriedade.
A maior mede 54 ha, ou 60% da fazenda; a menorh&,bu 8% da area. A lavoura permanente é
cultivada, em média, em 3 ha. A lavoura temportav&, na Ultima safra, em média, 8 ha. A pastagem
natural ocorre, em média, em 3 ha. A pastagem gdantparece com 8 ha, em média. A area de
ocorréncia de floresta natural € de, em média,. @baglantios florestais tém, em média 7 ha, ocdpan
35% das propriedades. O maior tem 52 ha, ou 99%eda @menor, 0,25 ha, ou 0,71%.

A producao florestal € entregue na propriedade8fét dos entrevistados. 10% transportam as
toras com veiculos proprios e 7% terceirizam essesporte.

Ao longo do ano, o emprego de méo de obra extepnapiedade se concentrou principalmente
em novembro, com 61% das contratagdes. Outubro@pare segundo lugar, com 11%. Dezembro teve
7%, agosto 4% e julho 3%. Marco e setembro tiveram @8a.cMaio e junho, 3% cada. Janeiro e abril
aparecem com 1% cada e em fevereiro ndo houvermgist
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Para 80% dos produtores, as informag8es que ajuddaomrada de decisdes vém da EMATER.

Perguntados sobre o que julgavam mais importaeteénfsaestrutura (estradas, luz e agua),
assisténcia técnica ou a formacéo profissional parfdlhos, a grande maioria optou pela primeiradmp
(Figura 4).

Dentre os produtores que fizeram parcerias por¢@oae mudas”, 4% admitiram ja ter pensado
em abandonar as terras. Nesse caso, 60% venderjnopaedade e 20% a arrendariam. Segundo
Rochadelliet al. (2008, b), no Planalto Serrano Catarinense, oepésial de produtores que pensam em
abandonar as terras é de 18%. Segundo os autopesicipal motivo para tal é a idade avancada dos
agricultores catarinenses, com a maioria apresgotatade superior a 60 anos. Quanto ao que fariam
com a terra, 40% dos agricultores catarinenses viandee 50% a arrendariam. A grande maioria dos
proprietarios tem titulo definitivo como documents terras (Figura 3).

@ Titulo definitivo

@ Documento de O Formagéo dos
4% 2% partiha 12% fihos
10% O Titulo provis 6rio 22%@ B Assisténcia técnic
0,
1% 66%
73% O Cesséo hereditaria Olnfraestrutura

B Documento de

heranca
Figura 3. Documentacédo de posse da terra. Figura 4. Grau de importancia de beneficios.
Figure 3. Documentation of land possession Figure 4. Degree of importance of the benefits
(“donation of seedlings”). (“donation of seedlings”).

Os plantios de eucalipto séo cortados com 5 amosmédia. Os povoamentos de pinus sdo
cortados com 20 anos. Para 13% dos produtorest® fiwa a cargo da familia. Para 2%, essa tarefa é
terceirizada. 85% preferem vender a madeira em @é 8% dos agricultores, os plantios florestais
representaram aumento na renda da familia.

De forma sucinta, “doacéo de mudas” sdo os pacqine:

e mais residem na propriedade (82%);

e mais possuem Reserva Legal na propriedade (22%);

* menos recebem assisténcia técnica florestal (52%);

* mais preferem a venda dos produtos florestais origdade (83%);
* menos recebem assisténcia técnica no manejo Ab(680%6).

Categoria “venda de mudas”

Os produtores que estabeleceram parcerias por dveled mudas” tém suas propriedades
sobretudo em Reserva, 43%. Telémaco Borba, Séoider@la Serra e Ortigueira tém todos 0 mesmo
indice: 15%. Sapopema e Imbaul aparecem com 7% cauaipio. Nesta amostra, ndo ha registro dessa
categoria de parceria nos municipios de Tibagiil®@ar Figueira e Ventania.

As propriedades desta analise tém, em média, 109 dade média dos produtores é de 48
anos. Para o futuro desses jovens, a maioria degg@era que estudem e morem na cidade, ou emtdo g
casem e trabalhem na propriedade (Figura 5). Anmaias familias mora na propriedade (Figura 6).

As fazendas desta amostra ficam, em média, a 6akescbla. Do atendimento publico a salde,
as propriedades estdo, em média, a 7,06 km. Dadsegheinicipio, essas areas ficam, em média, a 18 km
Da rodovia, as fazendas distam, em média, 7 knT.ddEmaco Borba, as propriedades estdo, em média, a
62 km.

A Reserva Legal ocupa, em média, 28 ha, o que sorele a 21% da area da propriedade. A
maior tem 145 ha, ou 55% da area da fazenda. N@egi&iro, nesta amostra, da existéncia de lavouras
permanentes. As lavouras temporarias foram cultisada UGltima safra, em média, em 8 ha. A pastagem
natural aparece em apenas uma propriedade e telme4@dpastagem plantada tem, em média, 5,6 ha. A
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floresta natural ocorre, em média, em 16 ha. Ostipk florestais tém area média de 46 ha, o
correspondente a 44% da fazenda. O maior tem 2édhbapa a totalidade das terras dessa propriedade.

O Estudar e morar na
cidade
0,
13% o, B Casar e morar na B Moramna
37% cidade 43% propriedade

O Casar e ficar na 57% B Nao moram ng

3% i ropriedade

13% propriedade prop

O Outra expectativa

Figura 5. Expectativa familiar quanto ao destino Figura 6. Local de instalacio de moradia dos

da proxima geracao. produtores rurais.
Figure 5. Family expectation on the use of the Figure 6. Site of the housing lodge of rural
next generation (“selling of seedlings”). producers (“selling of seedlings”).
O Venda na fazendg O Formagéo dos
23% 20% 10% fihos
G D B Transporte proprig ﬁ B Assisténcia técniga
54%
23% O Transporte de 70% O Infraestrutura
terceiro
Figura 7. Forma de entrega do produto. Figura 8. Grau de importancia de beneficios.
Figure 7. Form of delivery of the product (“selling Figure 8. Degree of importance of the benefits
of seedlings”). (“selling of seedlings”).

Ao longo do ano, o emprego de mao de obra extepnagiedade foi maior em julho, com 18%
das contratacdes. Setembro, dezembro e janeirecgmarcom 12% cada més.

Para 36% dos entrevistados, as informac6es que mnajudatomada de decisdes dentro da
propriedade vém da EMATER. Para 9%, vém de coopasmati

Instados a responder o que julgavam mais importaetenfraestrutura (estradas, agua e luz),
assisténcia técnica ou a formacgéo profissionalfittoss, a grande maioria dos entrevistados priariao
assisténcia técnica (Figura 8). Essa posicdo diyatg forma incisiva, daquela indicada pela catagor
“doacéo de mudas”. Isso se deve a questbes dercsoétal, tal qual o nivel de renda disponivel.

Nenhum dos produtores declarou ja ter pensado emdabar as terras. 64% dos proprietarios
tém titulo definitivo como documento das propriezlad22% tém titulo provisério, 7% documento de
compra e venda e 7% documento de heranca.

Os plantios de eucalipto sédo cortados, em médg@mpamos. A idade mais frequente de corte é
de 8 anos. Para 29% dos produtores, o corte é asdarfamilia. 14% terceirizam essa tarefa e 57%
preferem entregar a madeira em pé. Para todos toevistados dessa amostra, os plantios florestais
representaram aumento na renda da familia.

De forma sucinta, “venda de mudas” s&o os parcgues
e mais possuem floresta plantada em % (46%);
e mais recebem assisténcia técnica florestal (92%);
* menos preferem venda do produto florestal na pedpde (23%);
e mais utilizam méo de obra familiar (3%);
e menos pensam em abandonar a propriedade (0%);
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* menos preferem pagamento em % de madeira (24%);
* mais preferem pagamento na entrega (64%);

* menos pretendem reflorestar mais (64%);

* mais conhecem técnicas de manejo (86%).

Categoria “empreendimento”

A maior parte dos produtores que estabeleceranempascpor “empreendimento” esta dividida
igualmente entre Reserva e Imbal, com 23% cadacipimi13% dos agricultores tém suas propriedades
em Ventania. Em Tibagi e Telémaco Borba, estdo 14846.c8% estdo em S&o Jerdnimo da Serra. 6%,
em Ortigueira. O mesmo indice, 2%, aparece em Car&¥igueira. Ndo ha, nesta amostra, registro
desse tipo de parceria em Sapopema.

As propriedades tém, em média, 220 ha. Os produtére 51 anos, em média. 51% das familias
moram na propriedade (Figura 10). 21% dos agriedtaém filhos menores de idade. Para o futuro
desses jovens, a grande maioria dos casais egpeestudem e morem na cidade, ou entdo deseja outro
tipo de futuro para os filhos, mas longe da prajaike (Figura 9). Os proprietarios enquadrados nessa
categoria tratam seu negdécio como investimentomoede@onstram dependéncia de méo de obra familiar,
tanto para questfes operacionais como gerenciais.

@ Casar e morar ng
0% cidade @ Moram na
B Casar e ficar na 49%, propriedade
50% propriedade 51% = N&o moram ng
10% O Outra expectativ@ propriedade

Figura 9. Expectativa familiar quanto ao destino Figura 10. Local de instalacdo de moradia dos

da proxima geracao. produtores rurais.
Figure 9. Family expectation on the use of the next Figure 10. Site of the housing lodge of rural
generation (“enterprise”). producers (“enterprise”).

Da escola mais préxima, as areas em estudo ficanmédia, a 8 km. O atendimento publico de
salde estd, em média, a 8 km. A fazenda mais dfadtea a 24 km. Da sede do municipio, as
propriedades distam, em média, a 18 km. Da rod@sapropriedades estdo a 9 km, em média. De
Telémaco Borba, cidade-polo da regido, as fazemaeanalise ficam, em média, a 62 km.

A Reserva Legal ocupa, em média, 22 ha, o que sgmnele a 14% da propriedade. Entre as
areas em estudo, apenas uma apresenta lavourangatmaA area desse cultivo é de 1300 ha. A lavoura
temporaria teve, na ultima safra, em média, 278haastagem natural ocorre, em média, em 166 ha. A
pastagem plantada aparece, em média, com 18 heeaAn#dia de ocorréncia de floresta natural é de
117 ha. Os plantios florestais tém, em média, 4300a36% da area. O maior plantio tem 300 ha,
ocupando toda a area util da fazenda.

A producéo florestal é entregue na propriedade3@ét dos agricultores. 38% transportam as
toras com veiculos préprios e 28% terceirizam osparte da madeira (Figura 11). Todas as opc¢des
disponiveis no mercado séo bem aproveitadas peddsijpres dessa categoria.

Ao longo do ano, o uso de méo de obra externagripdade se concentrou principalmente nos
meses de setembro (17%), outubro (17%) e novend¥%). Em julho, foram 8%. Os meses de janeiro,
mar¢o, maio, junho e dezembro alcancaram o mesudicein4%. Em agosto e fevereiro ndo foram
registradas contratacoes.

Para 56% dos produtores, as informag¢fes que ajudanomada de decisbes dentro da
propriedade vém da EMATER.

Perguntados sobre o que julgavam mais importaete, isfra-estrutura (estradas, luz e agua), a
assisténcia técnica ou a formacao dos filhos, anmaailos entrevistados priorizou formacao profisaio
dos filhos e melhorias na infraestrutura; 17%, pekisténcia técnica (Figura 12).
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O Venda na fazendg O Formacéo dos
28% filhos
34%
@ B Transporte proprig 40%®43% B Assisténcia técnica
38% O Transporte de 17% O Infraestrutura
terceiro
Figura 11. Forma de entrega do produto. Figura 12. Grau de importancia de beneficios.
Figure 11. Form of delivery of the product Figure 12. Degree of importance of the benefits
(“enterprise”). (“enterprise”).

Nenhum dos proprietarios declarou ja ter pensadatm@ndonar as terras. 88% dos proprietarios
tém titulo definitivo da propriedade. 9% tém titymvisério e 2% contrato de compra e venda. Os
plantios de eucalipto sdo cortados, em média, a®6. Os povoamentos de pinus sédo cortados aos 15
anos. A idade mais frequente de corte € 6 anos.

Aproximadamente 76% dos produtores preferem vendesideira em pé. Para 7%, o corte das
arvores é assunto de familia. 17% preferem tereeiegsa tarefa. Para todos os entrevistados, imtsogla
florestais representaram aumento na renda da géamili

De uma forma sucinta, “empreendimento” sdo os pacgue:

e apresentam maior idade média (51 anos);
¢ menos tém filhos menores (21%);

* menos possuem Reserva Legal (14%);

* menos utilizam m&o de obra familiar (2%).

Categoria “pronaf”

Os produtores que estabeleceram parcerias atravé$pmbnaf’ tém suas propriedades
principalmente em Reserva, 37%; em Tibagi, 27%. Eni€a, moram 17% desses agricultores. Imbau e
Ortigueira apresentam o mesmo percentual, 7%. SapoeVentania também, 3% cada municipio.
Nesta amostra, nao ha registro desse tipo de pmrees municipios de Telémaco Borba, Sdo Jerdnimo
da Serra e Figueira.

Sao0, na maioria, propriedades de tamanho médioreA & de 19 ha, em média. A quase
totalidade dos produtores mora na propriedade (&itjd), talvez ndo por opcdo, mas por necessidade.
terra € o Unico fator de produgdo que possuem. @&uturo dos filhos, a maioria dos pais espera que
casem e trabalhem na propriedade, ou entdo desejam tipo de futuro para os filhos (Figura 13).
Observa-se que o pequeno produtor, mais dependentedo de obra familiar, pretende manter os
sucessores na propriedade.

O Estudar e morar na

cidade 7%
12% 0
6% B Casar e morar na @ Moramna
cidade propriedade
53% 9% O Casar e ficar na B N&o moram ng
? propriedade propriedade

. 93%
O Outra expectativg

Figura 13. Expectativa familiar quanto ao destino Figura 14. Local de instalacdo de moradia dos

da préxima geragéo. produtores rurais.

Figure 13. Family expectation on the use of the Figure 14. Site of the housing lodge of rural
next generation (“pronaf”). producers (“pronaf”).
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As propriedades ficam, em média, a 8 km da escala proxima. Do atendimento publico de
salde, as propriedades estdo, em média, a 9 kedeAd® municipio fica, em média, a 20 km das areas
em analise. A mais préoxima esta a 1 km. Da rodaagapropriedades estdo, em média, a 5 km de
Telémaco Borba, cidade-polo da regido. Os prodsitdesse tipo de parceria estdo, em média, a 64 km.

Quanto ao uso da terra, essas propriedades témmédia, 6 ha de Reserva Legal, o que
corresponde a 17% da éarea da fazenda. Nesta amp&trahouve registro do cultivo de lavoura
permanente. As lavouras temporarias ocuparam, ediaméa Ultima safra, 3 ha. A pastagem natural
ocorre em apenas uma propriedade e tem 0,5 hastAgean plantada apresenta area média de 5 ha. A
area média de floresta natural é de 5 ha. Os pfafitrestais tém, em média, 6 ha, o equivalerig%
da propriedade.

A producéo florestal é entregue na propriedade grelade maioria dos agricultores (Figura 15).
Poucos o fazem em veiculos proprios. Uma pequerlpaerceiriza esse transporte. Observa-se que 0
pequeno produtor, com pouco recurso disponivekmigg do mercado para entregar sua produgéo.

@ Venda na fazendd O Formacéo dos
27% 30% filhos
@ B Transporte proprig 45%QE W Assisténcia técnica
10% 63%
O Transporte de 25% O Infraestrutura
terceiro
Figura 15. Forma de entrega do produto. Figura 16. Grau de importancia de beneficios.
Figure 15. Form of delivery of the product Figure 16. Degree of importance of the benefits
(“pronaf”). (“pronaf”).

Ao longo do ano, o emprego de mao de obra extepraiedade ficou concentrado quase que
exclusivamente nos meses de setembro (12%), ouf(@isd), novembro (17%), dezembro (25%) e
janeiro (17%). Em julho, aconteceram 8% das contiadNdo houve registros nos outros meses.

Para 50% dos produtores, as informac¢fes que ajudanomada de decisbes dentro da
propriedade vém da EMATER.

Perguntados sobre o que julgavam mais importaetenfsa-estrutura (estrada, luz e agua),
assisténcia técnica ou a formacdo profissional filhes, a maioria dos entrevistados priorizou a
infraestrutura e a formacéo dos filhos (Figura Mgsmo ndo apresentando alta capacidade técngz, es
categoria nao prioriza a necessidade de assist@atiia na atividade florestal.

Cerca de 15% dos produtores admitiram ja ter pensadabandonar as terras. Nesse caso, 25%
as venderiam e 75% as arrendariam.

Os plantios de eucalipto sdo cortados, em média, €@mnos. Os povoamentos de pinus sao
cortados aos 15 anos. Para 3% dos produtores,eéarh assunto de familia. Um percentual igual, 3%,
terceiriza essa tarefa. 93% preferem vender a neadairpé. Para todos os entrevistados desta amostra,
os plantios florestais representaram aumento rdarda familia.

De uma forma sucinta, “pronaf’ sdo os parceiros que
e possuem menor area média (19 ha);

e apresentam menor idade média (44 anos);

* mais moram na propriedade (93%);

e mais possuem filhos menores (63%);

« menos possuem floresta plantada % (28%);

e mais pensam em abandonar a propriedade (14%);

e menos possuem titulo definitivo da terra (30%);

e mais preferem pagamento em % de madeira (72%);

* menos preferem pagamento na entrega (28%);

* mais pretendem reflorestar mais com fomento (85%);
« menos conhecem técnicas de manejo florestal (52%).
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Categoria “propflora”

O maior nimero de propriedades em que a parceriesfabelecida pelo “propflora” est4d em
Ortigueira, com 38%. Reserva tem 23%. Tibagi e Cartém o mesmo indice, 15% cada municipio. 8%
estdo em Ventania. Nesta amostra, ndo foram ragastrparcerias pelo “propflora” entre os produtores
de Telémaco Borba, Sapopema, S&o Jerdnimo da Seyuajra e Imbad.

Sao, principalmente, grandes propriedades. A agiaré de 422 ha. Os produtores tém, em
média, 48 anos. S&o poucas as familias pertencemesa categoria que moram na propriedade (Figura
18). A maioria reside no meio urbano e tem a aid@florestal como opc¢édo de investimento. 54% dos
casais tém filhos menores de idade. Para o futessed jovens, a grande maioria dos pais deseja que
estudem e morem na cidade (Figura 17), denotandpesél empreendedor, que ndo depende de méo de
obra familiar. Geralmente, esses proprietariosymasoutras fontes de renda.

16%
O Estudar e morar na 38% O Moramna
cidade ° i
propriedade
B Outra expectativa 62"/@ B Ndo moram ng
84% 0 propriedade

Figura 17. Expectativa familiar quanto ao destino Figura 18. Local de instalagdo de moradia dos

da préxima geracéo. produtores rurais.
Figure 17. Family expectation on the use of the Figure 18. Site of the housing lodge of rural
next generation (“propflora”). producers (“propflora”).

As propriedades ficam, em média, a 11 km da esuoala proxima. Do atendimento publico de
salde, as areas em estudo estdo, em média, a Tlaksede do municipio, as propriedades distam, em
média, 19 km. A mais préxima esta a 4 km. Da raaloas fazendas ficam, em média, a 11 km. Telémaco
Borba, cidade-polo da regido, esta, em média,karb@essas areas.

A Reserva Legal ocupa, em média, 150 ha, o queesmonde a 18% da area da propriedade.
Nenhuma das propriedades em estudo desenvolveréapetmanente. A lavoura temporaria ocupou, na
tltima safra, uma area média de 76 ha. As pastggantadas tém, em média, 68 ha. A floresta natural
ocorre, em média, em 95 ha. Os plantios flores&ns 117 ha, em média, o equivalente a 28% da
propriedade.

A producédo florestal € entregue na propriedade pedéoria dos produtores (Figura 19).
Observa-se que essa categoria tem a atividade opgém de investimento, em que o produtor prefere
entregar a madeira em pé e ndo se preocupar contratacdo de servicos de terceiros.

Ao longo do ano, a contratacdo de mao de obrarextipropriedade teve picos nos meses de
outubro (14%), novembro (18%), dezembro (10%) ecmafl0%). Janeiro, fevereiro e setembro
apresentaram 8% cada més. Agosto e abril tambéstrargim indices iguais entre si: 6%. Maio, junho e
julho repetem esse comportamento, 4% cada més. @dcacom Rochadelkt al. (2008, c), a relagdo
terra/trabalho é grande na regido, visto que adgranaioria dos proprietarios necessita do trabalho
familiar em tempo integral. Em estudo no municiggoVicosa, Minas Gerais, um trabalho de Foetes
al. (2003) revelou que a maioria dos produtores parsaie programas de fomento florestal contratou
ma&o de obra no periodo.

Para 69% dos produtores, as informacdes que ajudartomada de decisdes dentro da
propriedade vém da EMATER.

Instados a responder o que consideravam mais ianertse a infraestrutura (estradas, luz e
agua), a assisténcia técnica ou a formacdo pmufigkipara os filhos, a maioria dos entrevistados
priorizou a formacéo dos filhos (Figura 20), dendtaa preocupac¢ao com o destino da préxima geracéo,
perfil caracteristico de grupos sociais mais deseitos.
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@ Venda na fazenda O Formacéo dos

23% 8% filhos
0, Aol . .
i D“M B Transporte proprig B Assisténcia técnida
0,
; 34% 58%
31% OTransporte de O Infraestrutura
terceiro

Figura 19. Forma de entrega do produto. Figura 20. Grau de importancia de beneficios.
Figure 19. Form of delivery of the product Figure 20. Degree of importance of the benefits
(“propflora”). (“propflora”).

Entre os produtores que fizeram parcerias pelopfiom”, 9% admitiram ja ter pensado em
abandonar as terras. 92% dos proprietarios téno titefinitivo como documento da propriedade e 8%
tém titulo provisoério.

Os plantios de eucalipto sédo cortados, em média, tanos. Os povoamentos de pinus sao
cortados com 21 anos. 92% dos agricultores venderadgira em pé. 8% terceirizam o corte. Para todos
0s amostrados desta categoria, o plantio florespaesentou aumento na renda familiar.

De forma sucinta, “propflora” sdo os parceiros que:

e possuem maior area média (422 ha);

e menos moram na propriedade (38%);

e mais possuem titulo definitivo da terra (92%);

e mais pretendem reflorestar mais (92%);

¢ menos pretendem reflorestar mais com fomento (60%);
e mais recebem assisténcia técnica no manejo flo(@2%b).

CONCLUSOES

e Os parceiros das categorias “doacdo de mudas’omdfir se caracterizam pelo uso dos recursos de
producao voltado para a agricultura e pecuéariautisisténcia. A atividade florestal entra no sistema
de producdo como um investimento de médio a lomgag) uma poupanca, capaz de capitalizar a
propriedade quando de sua colheita. As demais @asg “venda de mudas”, “empreendimento” e
“propflora”, utilizam seus fatores de producédo dwehempresarial e com tecnologia mais intensiva.
Sua capacidade administrativa € maior e prefereser favestimentos com recursos préprios.

e A quase totalidade das propriedades amostradasempaedrea destinada a Reserva Legal (RL) com
valores acima do exigido (20%), mostrando-se fiéss@ogramas de expansao florestal.

« Para a quase totalidade dos parceiros amostradpaycaria traz beneficios sociais (emprego),
econdmicos (renda) e ambientais (conservagéo dmeza). Entre as categorias analisadas, as que
mais se beneficiam dos programas de expanséaotfibsd® “doacdo de mudas” e “pronaf”.

e Observou-se que ha uma relacdo inversa entreressteem abandonar o meio rural e o tamanho das
propriedades rurais. Os pequenos produtores s&alesgque mais pensam em abandonar o meio
rural.
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